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การเกดิอุทกภยัครั ;งใหญ่ซึ3งครอบคลุมพื;นที3แทบทุกภาคของประเทศ ได้สรา้งความเสยีหายทั ;งต่อ

ชวีติและทรพัยส์นิเป็นอยา่งมาก ข่าวที3ตามมา กค็อื การใหค้วามช่วยเหลอืในรปูแบบต่างๆ เช่น การบรจิาค
เงนิ สิ3งของจาํเป็น หรอืแมแ้ต่การจดัตั ;งกลุ่มอาสาสมคัรต่างๆ เพื3อไปร่วมกบัหน่วยงานของรฐัในการใหค้วาม
ช่วยเหลอืผูป้ระสบภยั  

ในเวลาเช่นนี; ผูบ้รจิาคมตี้นทุนธุรกรรมจากการหา (search cost) เพยีงเลก็น้อยเท่านั ;น เนื3องจาก 
ผู้บรจิาคย่อมทราบดวี่าผู้ประสบภยัมคีวามต้องการอะไร เช่น อาหาร เสื;อผ้า นํ;าดื3ม ที3พกัอาศยั เป็นต้น 
ดงันั ;น โอกาสที3การช่วยเหลือจะสามารถเยยีวยาหรอืบรรเทาความทุกข์จงึเกิดขึ;นได้มาก แต่ก็อาจจะมี
คาํถามว่า อะไรคอืเหตุที3ผูค้นมากมายสมคัรใจที3จะใหค้วามช่วยเหลอืบุคคลที3กําลงัประสบความลาํบาก 

ตามแนวคดิเกี3ยวกบัเศรษฐศาสตรว์่าดว้ยการให ้Serge-Christophe Kolm1 ไดแ้บ่งรปูแบบของการ
ให้ (giving) ซึ3งเป็นกจิกรรมพื;นฐานทางเศรษฐกจิเกี3ยวกบัการโอนยา้ยถ่ายเทสนิค้าและบรกิารของคนใน
สงัคมออกเป็น 4 รปูแบบ คอื 1) การเอาไป (taking) เป็นการไดม้าซึ3งสนิคา้และบรกิารโดยการยดึ ยื;อแย่ง
สิ3งของที3ไม่ไดเ้ป็นของตนเองโดยเจา้ของสิ3งนั ;นไม่เตม็ใจ 2) การแลกเปลี3ยน (exchange) เป็นรปูแบบการ
ไดม้าซึ3งสนิคา้และบรกิารที3ตั ;งอยู่บนหลกัการรกัษาผลประโยชน์ของตน (self-interest) เช่น การแลกเปลี3ยน
ผ่านกลไกตลาด (market exchange) 3) การช่วยเหลอืเกื;อกูลกนั (reciprocity) เป็นรปูแบบการไดม้าซึ3ง
สนิคา้และบรกิาร โดยการแลกเปลี3ยนผลประโยชน์กนั แต่อยู่บนหลกัการของความเอื;ออาทรต่อกนัและกนั
มากกว่าการเน้นการรกัษาผลประโยชน์ของตน (self-interest) เป็นที3ตั ;ง และสุดทา้ย 4) การบรจิาค (giving) 
หมายถงึ การโอนยา้ยถ่ายเท (transfer) สนิคา้และบรกิาร จากคนหนึ3งหรอืหลายคนไปสู่คนอื3น โดยไม่มี
เงื3อนไข รปูแบบการให้แบบนี;มเีหตุผลหลกัมาจากการคํานึงถงึผลประโยชน์ของผูอ้ื3นมากกว่าผลประโยชน์
ของตน (altruism) ซึ3งตรงกนัขา้มกบัการคาํนึงถงึประโยชน์ของตนเป็นที3ตั ;ง 

บุคคลจะมพีฤติกรรมการให้เป็นไปในลกัษณะใดย่อมขึ;นอยู่กบัฟงัก์ชนัอรรถประโยชน์ของแต่ละ
บุคคล หากบุคคลมคีวามเห็นแก่ตวั (selfish) ลกัษณะหรอืรูปแบบของการให้ก็จะเป็นไปในทางของการ
แลกเปลี3ยนที3มุ่งหวงัผลประโยชน์แก่ตัวเอง ซึ3งแสดงว่าอรรถประโยชน์หรอืความพึงพอใจของบุคคลจะ
เพิ3มขึ;นหากไดร้บัสนิคา้และบรกิารมาเพื3อการบรโิภคของตนเองเพิ3มมากขึ;น แต่หากบุคคลเหน็แก่ประโยชน์
ของบุคคลอื3นๆ เป็นที3ตั ;ง (altruistic) รปูแบบการให้ก็จะเป็นการช่วยเหลอืเกื;อกูลกนั และ/หรอื การให ้ซึ3ง

                                         
1 Kolm, Serge-Christophe. “Introduction to the Economics of Altruism, Giving, and Reciprocity” Handbook of the Economics of 
Giving, Altruism and Reciprocity, Amsterdam: Elsevier, 2006. 



แสดงว่าอรรถประโยชน์หรอืความพงึพอใจของบุคคลจะเพิ3มขึ;นหากสนิคา้และบรกิารถูกกระจายไปถงึมอืของ
บุคคลอื3นๆ รอบขา้งเพิ3มมากขึ;น 

ถงึตรงนี; อาจจะดเูหมอืนเป็นการขดัแยง้กบัทฤษฎทีางเศรษฐศาสตร ์เพราะเรามกัจะสมมตใิหบุ้คคล
มุ่งแสวงหาผลประโยชน์เพื3อตนเอง แต่ในโลกความเป็นจรงิ เราต้องยอมรบัว่ามนุษยไ์ม่ไดม้คีวามเกี3ยวขอ้ง
เพยีงกบัตนเองอย่างเดยีวแต่ยงัมคีวามเกี3ยวขอ้งกบับุคคลอื3นๆ ด้วยเช่นกนั เพราะมนุษยม์คีวามรูส้กึทาง
จรยิธรรม (moral sentiments) เป็นปจัจยัหนึ3งในการกําหนดการดําเนินชวีติ นั 3นคอื นอกจากอรรถประโยชน์
ของแต่ละบุคคลจะขึ;นอยู่กบัระดบัการบรโิภคสนิค้าและบรกิารของตนเองแล้ว ยงัขึ;นอยู่กบัอรรถประโยชน์
ของบุคคลอื3นในสงัคมดว้ย ดงันั ;น นอกจากเราจะเลอืกบรโิภคสนิคา้และบรกิารเพื3อสรา้งความพงึพอใจใหแ้ก่
ตนเองแลว้ ในบางกรณเีรายงัจะเลอืกโอนยา้ยถ่ายเทสนิคา้และบรกิารในความครอบครองของเราไปใหบุ้คคล
อื3นบรโิภคในรูปแบบของการบรจิาค ซึ3งเมื3อบุคคลอื3นได้รบัความพงึพอใจจากการบรโิภคเพิ3มขึ;นแล้ว จะ
ส่งผลยอ้นกลบัมาใหเ้รามคีวามพงึพอใจเพิ3มขึ;น ซึ3งกค็อื “เราเหน็บุคคลอื3นเป็นสุข เรายอ่มเป็นสุขดว้ย” 

Jack Hirshleifer and David Hirshleifer2 ไดอ้ธบิายในประเดน็นี;เอาไวว้่า ความพงึพอใจของบุคคล
ที3เป็นผูบ้รจิาคจะขึ;นอยูก่บัฐานะรายไดข้องตนเองและบุคคลอื3น โดยหากเรามฐีานะรํ3ารวยกว่าบุคคลอื3น เราก็
จะมคีวามเมตตา ความเหน็อกเหน็ใจต่อบุคคลอื3น และจะจดัสรรเงนิที3เรามอียู่ใหก้บับุคคลอื3นจนกว่าเราจะ
บรรลุถงึความพงึพอใจสูงสุด แต่หากเรามรีายได้เท่ากบับุคคลอื3น เราก็จะไม่บรจิาคเงนิให้กบับุคคลอื3น 
เพราะฐานะของเรากบับุคคลอื3นเท่ากนัอยู่แล้ว หรอืกค็อื เราจะตดัสนิใจให้ความช่วยเหลอืผู้อื3นเมื3อเหน็ว่า
ผู้อื3นอยู่ในสถานการณ์ที3แย่กว่าเรานั 3นเอง ตวัอย่างเช่น ผู้ที3ไม่ได้รบัผลกระทบจากภยันํ;าท่วมบรจิาคเงนิ 
สิ3งของต่างๆ เพื3อช่วยเหลอืผูป้ระสบภยันํ;าท่วม บางรายถงึกบัไปรว่มแจกสิ3งของในพื;นที3เลยกม็ ี

คําถามที3ตามมาก็คอื อะไรเป็นแรงจูงใจที3ทําให้บุคคลบรจิาคเพื3อช่วยเหลอืผู้อื3น ในประเด็นนี;เรา
สามารถหาคําตอบได้จากงานวจิยัของ James Andreoni3 ซึ3งได้แบ่งแรงจูงใจในการบรจิาคออกเป็น 2 
ลกัษณะ คอื แรงจูงใจในการบรจิาคแบบ Pure altruism คอื แรงจูงใจของการบรจิาคอนัเป็นผลจากการที3
บุคคลนึกถงึผูอ้ื3นเพยีงอย่างเดยีว และแรงจงูใจในการบรจิาคแบบ Impure altruism คอื แรงจงูใจของการ
บรจิาคอนัเป็นผลจากการที3บุคคลนึกถงึผูอ้ื3นและตนเอง  

ในกรณีที3แรงจงูใจในการบรจิาคเป็นแบบ Pure altruism แสดงว่าผู้บรจิาคจะไดร้บัความพงึพอใจ
เพิ3มสูงขึ;นจากการบรจิาคเมื3อปรมิาณสิ3งของบรจิาคมวลรวมเพิ3มสูงขึ;น ซึ3งก็คอื บุคคลอาจจะไม่ได้เป็นผู้
บรจิาคกไ็ด ้แต่หากบุคคลเหน็ว่าในสงัคมตอนนี;มปีรมิาณสิ3งของบรจิาคมากขึ;น บุคคลนั 3นกจ็ะมคีวามสุขมาก
ยิ3งขึ;นตามไปด้วย หรอืกล่าวได้ว่าในกรณีที3ผู้บรจิาคมแีรงจูงใจแบบ Pure altruism จะเกดิการหกัล้างกนั 
(Crowd-out) กนัโดยสมบูรณ์ระหว่างสิ3งของบรจิาคของผู้หนึ3งกบัอกีผู้หนึ3ง คอื หากมผีู้หนึ3งบรจิาคสิ3งของ
เพิ3มมากขึ;นอกีบุคคลหนึ3งก็จะลดระดบัการบรจิาคของตนเองลง เพราะบุคคลสนใจเพยีงว่าปรมิาณสิ3งของ

                                         
2 Hirshleifer, Jack and David Hirshleifer. Price theory and applications, 6th edition. Prentice Hall, 1998. 
3 Andreoni J. “Impure altruism and donations to public goods: a theory of warm-glow giving.” The Economics Journal 100, 1990: 464 
– 477. 



บรจิาคมวลรวมมเีพยีงพอกบัผู้รบับรจิาคหรอืไม่ ซึ3ง James Andreoni กล่าวว่าแนวคดิแบบนี;อาจจะไม่
สามารถอธบิายพฤตกิรรมการบรจิาคของบุคคลได้ เพราะแมว้่าสิ3งของบรจิาคทั ;งหมดจะเพยีงพอต่อความ
ต้องการอยู่แลว้ บุคคลก็ยงัมคีวามต้องการบรจิาคสิ3งของดว้ยตนเองอยู่ด ีJames Andreoni จงึไดพ้สิูจน์ให้
เหน็ว่าในความเป็นจรงิแลว้แรงจงูใจในการบรจิาคมลีกัษณะเป็นแบบ Impure altruism คอื ผูบ้รจิาคจะไดร้บั
ความพงึพอใจเพิ3มสูงขึ;นจากการบรจิาคเมื3อปรมิาณสิ3งของบรจิาคมวลรวมเพิ3มสูงขึ;น และขณะเดยีวกนัผู้
บรจิาคก็จะได้รบัความพงึพอใจเพิ3มสูงขึ;นจากการบรจิาคเมื3อปรมิาณสิ3งของบรจิาคเฉพาะของตนเองเพิ3ม
สูงขึ;นด้วย ดงันั ;น แม้ว่าจะเกิดการหกัล้างกันระหว่างสิ3งของบรจิาคของผู้หนึ3งกบัอีกผู้หนึ3งแต่ก็เป็นการ
หกัลา้งกนัที3ไมส่มบรูณ์ ผูบ้รจิาคยงัคงต้องการบรจิาคสิ3งของดว้ยตนเองเพราะระดบัการบรจิาคเฉพาะบุคคล
จะสรา้งความพงึพอใจให้แก่ผู้บรจิาคโดยตรง ในรปูของความภาคภูมใิจ ความสุขใจ ความรูส้กึยนิดทีี3ได้ให ้
หรอืก็คอื “แมว้่าของบรจิาคจะมเีพยีงพอกบัความต้องการอยู่แลว้ เราจะรูส้กึเป็นสุขมากขึ;น ถ้าเราได้มสี่วน
รว่มในการบรจิาคเพื3อช่วยเหลอืผูอ้ื3น” 

จะเหน็ว่าเหตุผลสําคญัของการบรจิาคเกดิขึ;นมาจากค่านิยมของคนในสงัคม ตราบใดที3คนในสงัคม
เหน็ว่าการอยู่ร่วมกนัเป็นกลุ่มสามารถทําใหเ้กดิผลประโยชน์ร่วมกนัในสงัคม อรรถประโยชน์ของบุคคลใน
สงัคมกจ็ะมลีกัษณะเป็นแบบพึ3งพาซึ3งกนัและกนั (interdependence of utility) โดยมกีารใหค้วามสําคญักบั
การกระทําที3เหน็แก่ผลประโยชน์ของผู้อื3นเป็นที3ตั ;ง ทั ;งในแง่ของการให้ที3ไม่หวงัผลตอบแทน และการให้ที3
หวงัผลตอบแทน การกระทําเหล่านี;แมว้่าจะเป็นลกัษณะที3เกดิขึ;นโดยธรรมชาตขิองการอยู่ร่วมกนัเป็นกลุ่ม
ของมนุษย ์ทั ;งในระดบัครอบครวั ชุมชน แต่การปลูกจติสํานึกให้คนในสงัคมมรีะดบัของความเหน็อกเหน็ใจ 
และ เอื;อเฟื;อเกื;อกูลต่อกนัมากขึ;น กย็่อมเป็นแนวทางหนึ3งของการเสรมิสรา้งความสุขมวลรวมของสงัคมให้
มากยิ3งขึ;น 


